WESTFALENPOST

[ Im LOKALTEIL
So erkennt
man windige

Anlagemodelle

menpen. Gutgliubige An-
leger mit einem windigen
Muodell auf die Nase gefal-
len: In Menden wird iiber
den Finanzdienstleister
diskutiert, dessen Kun-
den aus ganz Deutsch-
land nun gegen den 64-
jihrigen  Honnestddier
klagen.

Wie aber erkennt man
gute Anlageberater und
-medelle? Kann man
schwarze Schafe schnell
aussortieren, wern mar
Geld  gewinnbringend
einsetzen will? Die West-
falenpost fragte einen Ex-
perten, der wichtige Tipps
geben konnte,

80 Prozent der
Angebote landen
im Papierkorb

Peter Hoppe: Wie schatzt man Anlageberater ein?

MENDEN. (ars) Das windige
Geldanlagemodell eines Men-
deners, itber das die WESTFA-
LENPOST seit einer Woche
ausfiihrlich berichtet, wird in
der Stadt ntensiv diskutiert,
In einer ersten Sammelklage
gehen 17 Geschédigte gegen
den Finanzdienstleister var.
Weitere Klagen werden fol-
gern.

Die nicht aufgegangene
Rechnung, ein Auto zu finan-
zieren und iber Vermietung
sowie Steuermodelle groRen
Gewinn einzustreichen, &r-
gert auch Peter Hoppe, ,denn
so etwas fillt auf eine ganze
Branche Zuriick” Der ge-
schiftsfiihrende Gesellschaf-
ter der Hoppe Vermégenshe-
treuung stellte auf Anfrage der
WESTFALENPOST Grundsitze
zusammen, aul die man ach-
ten sollte, wenn man Geld an-
legen maochte , Wenn es heifit:
JAlles ist super, unterschreib’
mal hier’, dann sollte man vor-
sichtig sein”, so Hoppe.

WEsTFALENPOST: Wer darf sich
Anlage- oder Finanzberater
nennen?

PeTER HoppE: Dieser Begriff ist
nicht geschiitzt. jeder darf
sich so nennen und unabhén-
gig von der vorherigen Ausbil-
dung beraten. Wir kampfen
schon seit langem dafiir, dies
zu dndern. Es gibt Bestrebun-
gen, im Rahmen einer EU-
Vermittlerrichtlinie Mindest-
standards zu criassen.

WP: Wie konnte das aussehen?
Hoppe: Neben einer abge-
schlossenen Aushildung im
Finanzdienstleistungshereich
wiirde eine ausreichende Ver-

tisch fragen, bever man Geld

anlegt. -

mégensschadenshaftpflicht-

versicherung Pllicht.

WP: Eifd monstroses Wort. Was
verbirgt sich dahinter?

Hoepe: Die Beratungsielder
sind an so viele Pflichten ge-
bunden im seriGsen Anlagebe-
reich. Wenn es doch mal Feh-
ler bei der Beratung gegeben
haben sollte, konnen ilber die-
se Versicherung, iiber die Un-
ternehmen wie unseres bereits
verfiigen, Anspriiche geltend
gemacht werden.

WP: Werden Finanzberatun-
gen offentlich geprift?

Horpe: Klcinere Gesellschaf-
ten nicht, erst ab gewissen Bi-
lanzzahlen muss man sich
jahrlich einer umfangreichen
Priifung unterziechen. Damit
aber eines klar ist: Es gibtauch
Hin-Mann-Betriebe, die seriéi-
se Anlage bieten.

WP: Wie kann ich als Anlager
die Qualifikation eines Finanz-
dienstleisters denn einschat-
zen?

HoepE: Uber das Internet kann
sich der Anleger einen ersten
Eindruck verschaffen. Neben
Erfahrung des Anbieters ist ei-
ne fundierte Ausbildung der
Mitarbeiter der Beratungsge-
sellschaft zu nennen. In dem
stindigen Wandel reicht dies
oftmals nicht aus, so dass sich
die Mitarbeiler standig weiter-
bilden miissen. Obwohl wir
nur Vermdgensanlage ma-
chen, ist jeder Mitarbeiter spe-
zialisiert. Wichtig fiir den An-
leger ist auch: Wie sieht es mit
der Erreichbatleit und der
Folgebetreuung aus? Tn ¢cinem
personlichen Gespréch sollte
man kritische Fragen stellen

WP: Wie viele neue Geldanla-
ge-Modelle hekemmen Sie auf
den Tisch?

Hopee: Wiichientlich 15 bis 20
verschiedene Kapitalanlage-
vorschlage. Mindestens 80
Prozent landen gleich im Pa-
pierkorb. Bei uns kiimmert
sich dariiber hinaus eine Mit-
arbeiterin ausschlieflich da-
rum, Produkte zu hinterfra-
gen Wurde schon der Beweis
erbracht, dass so etwas funk-
tioniert? Welche Konzerne
sichen dahinter? Wie sieht
das  betriebswirtschaflliche

Konxzept aus?



